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Perfiles  de diversos t ipos ,  todos e l los complementar ios ;  
responsables de grupo de productos ,  responsables de 

producto,  responsables de cal idad,  as is tentes del  
Departamento de Market ing,  responsables de venta que 

quieran desarrol larse en e l  área de Market ing,  técnicos y  
profes ionales de Market ing.  

Adaptar e l  perfil  profes ional  del  Product  Merchandiser  a 
través de la evolución de los conocimientos ,  
herramientas y  competencias a los nuevos 

requer imientos del  mercado.
Aprender a poner en práct ica las metodologías para la 

definic ión y diseño del  producto,  as í  como, definir  
estrategia,  desarrol lo ,  lanzamiento,  comercial ización e 

innovación del  producto.

Todos los programas formativos impart idos por FLIP 
FLOP COLLEGE en colaboración con e l  Museo del  

Calzado,  se real izan por profes ionales en act ivo dentro 
de sus disc ipl inas y  exper iencia demostrada en e l  campo 

profes ional  y  de la docencia.
Las c lases son 100% práct icas.  Se pretende que e l  

a lumno adquiera las destrezas y  habi l idades necesar ias 
para real izar trabajos específicos del  área que estudia en 

este  curso,  con los t iempos y medios que se requieren 
para su e jecución en la industr ia .
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S I T U A C I Ó N  D E L  F A S H I O N  B U S S I N E S  
A C T U A L
 -  H i s t o r i a  d e  l a  m o d a
 -  G r a n d e s  g r u p o s ,  m a r c a s  i n d e p e n d i e n t e s
 -  F a s t  f a s h i o n
 -  L a  i m p o r t a n c i a  y  c r e c i e m i e n t o  d e l  
e - c o m m e r c e
 -  E l  f u t u r o  d e l  r e t a i l

E L  P R O D U C T  M E R C H A N D I S E R
 -  S k i l l s :  b u s i n e s s  &  f a s h i o n
 -  O r g a n i z a c i ó n  y  r e s p o n s a b i l i d a d e s
 -  D i f e r e n c i a s  v s  F a s h i o n  B u y e r  v s  P r o d u c t  
M a n a g e r
 -  C r e a c i ó n  ,  c a l e n d a r i o  y  m a n a g e m e n t  d e  
c o l e c c i ó n .

T R E N D  R E S E A R C H
 -  C o o l h u n t i n g
 -  M o d a  v s  t e n d e n c i a
 -  H e r r a m i e n t a s  d e  b ú s q u e d a  d e  i n f o r m a c i ó n .  
M a r k e t  r e s e a r c h ,  b e n c h m a r k

H I S T O R I C A L  D A T A ,  A N A LY S I S  A N D  
B U D G E T

E L  R A N G E  P L A N :  L A  H E R R A M I E N T A  D E L  
M E R C H A N D I S E R
 -  Q u é  e s ?
 -  C ó m o  h a c e r l o ?
 -  F a m i l i a s  d e  p r o d u c t o ,  e s t r a t e g i a  d e  p r i c i n g
 -  E s t r a t e g i a  o m n i c h a n n e l
 -  B e s t s e l l e r s  e  h i s t ó r i c o
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L A  I N F L U E N C I A  D E L  M E R C H A N D I S E R  
S O B R E  D I S E Ñ O  D E  P R O D U C T O
 -  M o o d b o a r d s  e  i n s p i r a c i ó n
 -  B e s t s e l l e r s  v s  i m a g e n  d e  m a r c a
 -  C o l e c c i o n e s  c á p s u l a

S U P P LY  C H A I N  &  P R O D U C T I O N
 -  E s t r a t e g i a  d e  p r e c i o s
 -  C a l i d a d e s
 -  T i e m p o s  d e  p r o d u c c i ó n

B R A N D I N G  &  M A R K E T I N G
 -  E s t r a t e g i a  d e  l a n z a m i e n t o s
 -  C o l a b o r a c i o n e s
 -  C a m p a ñ a s  d e  m a r k e t i n g  o n  l i n e
 -  S o c i a l  m e d i a
 -  C r e a c i ó n  d e  c o n t e n i d o

L I N E  O P E N I N G
 -  P r e s e n t a c i ó n  d e  c o l e c c i ó n
 -  C o m o  p r e p a r a r  l a s  p r e s e n t a c i o n e s  a  l o s  
d i f e r e n t e s  c a n a l e s  :  o n  l i n e ,  w h o l e s a l e ,  r e t a i l

C A S O S  D E  É X I T O
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